
En cumplimiento de las leyes provinciales vigentes que regulan el corretaje inmobiliario,
ley nacional 25.028, Ley 22.802 de Lealtad Comercial, Ley 24.240 de Defensa al
Consumidor, las normas del Código Civil y Comercial de la Nación y Constitucionales, los
agentes/gestores NO ejercen el corretaje inmobiliario. Todas las operaciones
inmobiliarias son objeto de intermediación y conclusión por parte de los martilleros y
corredores colegiados. MAURO MARTINEZ Col. 580 Avellaneda

GUIA PARA
UNA COMPRA
+  S IMPLE
+  EXITOSA

11 2765-4299

euge.tuagenteremax



Ob je t i vo :
Conocer  e l  i nmueb le  en  p ro fund idad .  

C o n o c e r  e l  i n m u e b l e  e n  d e t a l l e :

E s t a d o  g e n e r a l :  h u m e d a d ,  i n s t a l a c i o n e s ,
v e n t i l a c i ó n .

P l a n o s ,  e x p e n s a s  y  d o c u m e n t a c i ó n  b á s i c a .

E n t o r n o :  a c c e s o s ,  t r a n s p o r t e ,  s e g u r i d a d .

E l  agen te  acompaña  y  a se sora .

VISITA A LA
PROPIEDAD1‌



CONFIRMACIÓN DE
INTERÉS Y REVISIÓN
DOCUMENTAL

S i  l a  p rop i edad  t e  i n t e re sa :

S e  r e v i s a  t í t u l o ,  p l a n o s  y
r e g l a m e n t o .

S e  c h e q u e a n  d e u d a s :  e x p e n s a s ,
A B L ,  A R B A ,  s e r v i c i o s .

D e f i n í s  s i  c o m p r á s  c o n  f o n d o s
p r o p i o s  o  c r é d i t o .
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Se  f i rma  una  re se r va  con  un  mon to
s imbó l i co .

N o  e s  s e ñ a  t o d a v í a .

P u e d e  i n c l u i r  c o n d i c i o n e s :  c r é d i t o
a p r o b a d o ,  v e n t a  d e  o t r a
p r o p i e d a d ,  v a l i d a c i ó n  d e  p a p e l e s .

E l  v e n d e d o r  d e c i d e  s i  a c e p t a  o  n o
l a  p r o p u e s t a .

RESERVA DE LA
PROPIEDAD3‌



 Una  vez  acep tada  l a  o f e r ta :

Se  en t rega  aprox .  5% de l  va l o r  en
concep to  de  seña .

T i ene  va l i dez  l ega l :

 S i  e l  c o m p r a d o r  d e s i s t e ,  p i e r d e  l a
s e ñ a .
 S i  e l  v e n d e d o r  d e s i s t e ,  d e v u e l v e  e l
d o b l e .

ACEPTACIÓN Y
ENTREGA DE SEÑA4‌



Cont ra to  p r i n c i pa l  de  l a  operac i ón .

E l  c o m p r a d o r  p a g a  u n  3 0 %  d e l
t o t a l  ( d e s c o n t a n d o  r e s e r v a  y  s e ñ a ) .

L a  p o s e s i ó n  s e  e n t r e g a  r e c i é n  e n  l a
e s c r i t u r a .

 A n t e s  d e  f i r m a r ,  e l  e s c r i b a n o
r e v i s a  t í t u l o ,  d e u d a s  e  i n h i b i c i o n e s .

BOLETO DE
COMPRAVENTA5‌



Comprador :  e s c r i b a n o ,
c e r t i f i c a d o s ,  s e l l a d o s ,
g e s t o r í a / b a n c o .

Vendedor :  e s t a d o  p a r c e l a r i o ,
e s t u d i o  d e  t í t u l o ,  l i b r e  d e u d a
d e  s e r v i c i o s  y  e x p e n s a s .

GASTOS DE LA
OPERACIÓN6‌



Se  f i rma  an te  e s c r i bano :

E l  c o m p r a d o r  p a g a  e l  s a l d o  ( 7 0 % ) .

S e  e n t r e g a  l a  p o s e s i ó n  d e l
i n m u e b l e .

E l  e s c r i b a n o  r e g i s t r a  l a  o p e r a c i ó n
e n  e l  R e g i s t r o  d e  l a  P r o p i e d a d .

ESCRITURA
TRASLATIVA DE
DOMINIO7‌



Una  vez  p rop i e ta r i o :

C a m b i o  d e  t i t u l a r i d a d  d e  s e r v i c i o s .

D e c l a r a c i ó n  a n t e  A F I P  y  r e g i s t r o
c a t a s t r a l  ( s i  c o r r e s p o n d e ) .

E l  a g e n t e  p u e d e  a y u d a r t e  c o n
m u d a n z a ,  p r o v e e d o r e s  y  c o n s u l t a s .

POST-VENTA Y
GESTIONES8‌



✔️  A c o m p a ñ a m i e n t o  e n  c a d a  e t a p a .

✔️  E v a l u a c i ó n  l e g a l  y  d o c u m e n t a l  s e g u r a .

✔️  N e g o c i a c i ó n  j u s t a  y  o b j e t i v a .

✔️  P r e v e n c i ó n  d e  r i e s g o s .

✔️  S o p o r t e  i n c l u s o  d e s p u é s  d e  l a  f i r m a .

¿POR QUÉ COMPRAR
CON ASESORAMIENTO
INMOBILIARIO?



11 2765-4299euge.tuagenteremax

¡  GRACIAS !


